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El nuevo punto 

de partida
Perú: participación de 

mercado móvil / jun 2016

(% de líneas totales)

Comparación de cuotas del mercado móvil
(% de líneas totales)
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TARIFA POR MINUTO DE VOZ MÓVIL (en S/sin IGV)
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Entel Claro Movistar

Fuente: Informe corporativo Telefónica a junio 2016 / Osiptel / DN Consultores

*Proyecciones de analistas para el 2017

DÓLAR US$ EURO €

PARALELO BANCARIO
COMPRA S/3,370   COMPRA S/3,663  

VENTA S/3,400  VENTA S/3,903  

INTERBANCARIO
COMPRA S/3,386  

VENTA S/3,389   

BANCARIO
COMPRA S/3,323  

VENTA S/3,448  

Hace unas semanas se produjo una 
manifestación de taxistas en contra de 
Uber. “Fuera Uber”, “Uber ratas” y “Lar-
go Uber” eran las pintas que se leían en 
los autos que participaron. A propósito 
de esa protesta, redes sociales y medios 
de comunicación dieron cuenta del 
descontento generalizado de los taxis-
tas respecto de esta nueva forma de 
prestar los servicios. No es para menos. 

Por años han debido sufrir regula-
ciones absurdas y costosas. Han debi-
do hacer largas colas ante una autori-
dad municipal por una autorización; 
cambiar el color de sus autos (amarillo 
en Lima y verde en Callao) o llenarlos 
de símbolos estigmatizantes (los cua-
draditos). Han debido colocarles un 
casquete de acrílico que lleva inscrita la 
palabra ‘taxi’ y cuidar que esté perma-
nentemente iluminado.

A las empresas de remisse no les ha 
ido mejor. Estas han tenido que acredi-
tar que cuentan con un mínimo de 10 
unidades (“¿y si solo tengo cuatro?”) 
y con estacionamientos en sus instala-
ciones para un mínimo de 10 vehículos 
o al menos el 20% de su fl ota (como si 
el negocio fuera mantenerlos parados). 
Incluso han debido acreditar que cuen-

tan con vehículos acondicionados para 
transportar a personas con discapaci-
dad motriz “sin que estos bajen de su 
silla de ruedas”.

Por años, han sido aplastados por 
una regulación costosa y absurda. Co-
mo la de no poder recoger pasajeros en 
el aeropuerto internacional Jorge Chá-
vez, a menos que cuenten con una auto-
rización de la Municipalidad del Callao. 
La de Lima Metropolitana no sirve. A la 
salida del aeropuerto un policía te lo re-
cuerda con una papeleta del 15% de la 
UIT (S/592,50) y el internamiento del 
vehículo en el depósito.

Por años han sufrido intervencio-
nes donde el fi scalizador los multa (o 
chantajea) por solo tener 9 curitas en 
el botiquín y no las 10 que indica el re-
glamento. La multa es del 5% de la UIT 
(S/197,50). ¿Y si te chapan circulando 
con el casquete de taxi sin iluminación? 
Parada y multa obligatoria sin impor-
tar la explicación o justifi caciones del 
hecho.

En ese contexto, llegan los Uber, 
Easy o Cabify. Les hacen perder mer-
cado. Ellos no han hecho las colas. No 
han tenido que soportar las malas ca-
ras de algún funcionario municipal o 
de la policía. No han tenido que ves-
tirse de amarillo, verde o llenarse de 
cuadraditos. Encima se dan el lujo de 
ofrecer agua, periódicos y hasta viajes 
gratis a los pasajeros. Pese al esfuerzo 
realizado, se quedan planchando; la 
chica se va con el nuevo galán. 

La molestia e indignación de los 
taxistas tradicionales es entendible. 
Pero se equivocan cuando dirigen sus 
quejas y reclamos en contra de una 
nueva forma de prestar los servicios 
y de sus proveedores. Ellos no son los 
culpables del problema, sino la regu-
lación que los engendró. Si son popu-
lares en nuestro medio es porque la 
regulación tiene muchas cosas que so-
bran. Los Uber prueban que se puede 
lograr servicios seguros y de calidad 
con menos regulación y garrote. Hay 
que hacer una marcha, pero esta vez 
en contra de la regulación que mal-
trata y aplasta a los taxistas. ¡Ni uno 
menos! 

Mi solidaridad con los taxistas

Socio de Bullard 
Falla Ezcurra +

ALEJANDRO 
Falla

Lea mañana en Economía a
José Larraburre

El Comercio no necesariamente coincide con 
las opiniones de los articulistas que las fi rman, 

aunque siempre las respeta.

“Hay que hacer una 
marcha, pero en contra 
de la regulación que 
maltrata y aplasta a los 
taxistas”.

Proyectos 
de irrigación 
dinamizarán 
la agroquímica

Más mercados y 
cultivos elevan la 
expectativa de este 
sector para el 2017.

El mayor área cultivable 
que incorporarán los me-
gaproyectos de irrigación 
que se logren destrabar di-
namizará la industria de 
agroquímicos y fertilizan-
tes el próximo año, estimó 
la división de agroveterina-
ria de Química Suiza Indus-
trias (QSI). 

De acuerdo con Carlos 
Komatsudani, gerente de 
esta unidad de negocio, el 
ritmo de crecimiento de 
la industria –que avanzó a 
doble dígito en los últimos 
años– se elevaría también 
por el acceso de más pro-
ductos peruanos al exte-
rior, como el arándano, 
que ya tiene permiso para 
ingresar a China. 

“Se calcula que existen 
unas 2.600 hectáreas de-
dicadas al arándano –con 
1.900 hectáreas en produc-
ción– que al 2018 treparán 
a 4.000 hectáreas sembra-

Ello signifi caría un avan-
ce importante tras un 2015 
cargado de especulación por 
el impacto del fenómeno de 
El Niño, que llevó a los pro-
ductores a ser más cautos 
con la siembra y por ende, 
con las compras. 

“El año pasado fue uno de 
estancamiento. Este será un 
buen año y el 2017 será me-
jor”, estimó. 

Si bien la división mantie-
ne perspectivas auspiciosas 
para el futuro, no tiene pre-
visto invertir en la construc-
ción de una planta en el cor-
to plazo. “Nuestro foco está 
en la distribución. Depen-
diendo de la coyuntura lo es-
tudiaríamos, pero estamos 
tranquilos por ahora”, pun-
tualizó Komatsudani. 

LUIS CHOY / ARCHIVO

Más del 50% de las ventas de QSI agroveterinaria son del Perú.

MARCELA SAAVEDRA

das”, anotó el ejecutivo. 
Con cada vez más terre-

nos en producción, se hará 
más relevante el uso de pro-
ductos agroquímicos espe-
cializados que aseguren la 
calidad de los cultivos y sus 
rendimientos, consideró Ko-
matsudani. 

Justamente, es en este 
segmento, aún muy peque-
ño, en el que QSI ha logra-
do una mayor participación. 
“En el manejo fi sionutricio-
nal (aprovechamiento efi-
ciente de recursos) tenemos 
alrededor del 30% del ‘mar-
ket share’”, señaló. 

Para ampliar su alcance, 
la unidad decidió reforzar su 
abanico de cara al segmento 
agroindustrial, que en la ac-
tualidad representa el 30% 
de sus ingresos. El otro 70% 
recae en la distribución a pe-
queños agricultores. 

-Perspectivas-
Con la representación de 15 
compañías, además de un 
portafolio propio –que re-
presenta cerca del 15% de su 
facturación–, la división de 
QSI espera cerrar el año sin 
mayores cambios en sus pre-
cios y lograr un crecimiento 
en ventas cercano al 10%. 

 Más del 80% de fertili-
zantes son importados.

 Aún persiste el merca-
do negro de agroquímicos. 
Hay hasta 20 denuncias al 
año por falsifi cación, según 
QSI.

 La división atiende a 
Ecuador, el Perú y Bolivia.
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