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Hace poco la Sunat sacó un pronuncia-
miento para establecer que los ingre-
sos percibidos por un contribuyente en 
razón de haberse comprometido a no 
competir en un mercado están grava-
dos con Impuesto a la Renta de tercera 
categoría. Más de uno debe haber he-
cho “¡Plop!” como Condorito. ¿Pero 
eso no es ilegal? ¿No es que los acuerdos 
para no competir están prohibidos y son 
sancionados por el Indecopi? ¿No es 
por eso que sancionaron a los polleros 
y a los proveedores de oxígeno líquido a 
Essalud? Si se pagan los impuestos a la 
Sunat, ¿no hay problema con Indecopi?  
Vamos por partes. 

No todo acuerdo entre competido-
res es ilegal. Solo un grupo muy reduci-
do de dichos acuerdos está sujeto a una 
prohibición y a una eventual sanción 
por el Indecopi. Una cosa es que dos 
competidores acuerden la venta de un 
inmueble del uno al otro; y otra muy 
distinta es que se pongan de acuerdo 
en dividirse los clientes o en subir los 
precios de sus productos. Solo se jus-
tifi ca una prohibición y sanción en los 
últimos supuestos, en tanto se afecta el 
proceso de competencia. 

A veces se requiere limitar la com-

petencia para lograr sacar adelante un 
negocio que nada tiene de anticompe-
titivo. En la compra de una empresa en 
marcha, al comprador no le gustaría 
ver al vendedor abriendo un negocio 
similar al día siguiente del cierre de la 
operación. Es así como aparecen los 
acuerdos de no competencia. Compro 
siempre y cuando te comprometas a 
no competir conmigo luego del cierre. 
Se trata de una restricción accesoria a 
un acuerdo principal que nada tiene 
de restrictivo a la competencia (com-
pra y venta de un negocio). Sin esa res-
tricción a la competencia, es probable 
que el acuerdo principal no se hubiera 
producido. Este tipo de acuerdos sue-
le recibir un tratamiento diferente al 
que reciben, por ejemplo, los acuerdos 
entre competidores para manipular el 
resultado de una licitación. 

¿Eso quiere decir que los acuerdos 
de no competencia no representan un 
riesgo desde el punto de vista de la re-

gulación de competencia? No es así. 
Dependiendo de su impacto, este tipo 
de acuerdos puede resultar siendo 
cuestionado. Una cosa es limitar la po-
sibilidad de que el vendedor reingrese 
al mercado en cinco años y otra es pro-
hibirlo de manera absoluta; una cosa 
es hacerlo en un mercado con bajas ba-
rreras de acceso al mercado y otra muy 
distinta hacerlo en un mercado con 
altas barreras. Cuando la restricción 
va más allá de lo que resulta razonable 
para hacer viable el negocio, aparece 
la posibilidad de un cuestionamiento.

Para la Sunat, los ingresos deriva-
dos de acuerdos de no competencia 
incluidos en la venta de un negocio 
están gravados con Impuesto a la Ren-
ta. Algunos tributaristas cuestionan 
la escala aplicable. Si los acuerdos no 
están prohibidos por la regulación de 
competencia, no hay nada que discu-
tir. Pero si se trata de acuerdos que por 
sus características podrían ser sancio-
nados por el  Indecopi, el pago a la Su-
nat no elimina el riesgo de un cuestio-
namiento. Si pacta este tipo de acuer-
dos, mejor verifi que primero. Corre el 
riesgo de pagar doble. 

La Sunat no te salva
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El Comercio no necesariamente coincide con 
las opiniones de los articulistas que las fi rman, 

aunque siempre las respeta.

“No todo acuerdo 
entre competidores es 
ilegal. Solo un grupo 
muy reducido de 
dichos acuerdos está 
prohibido”.

� LEGAL � 
Indecopi publicó 
criterios de 
interpretación 
Indecopi publicó sus cri-
terios de interpretación 
de normas sobre barre-
ras burocráticas, libre 
competencia, dumping 
y subsidios, entre otros. 
Estos criterios no son vin-
culantes, pero sirven de 
referencia para Indecopi.

30 mil
mlls. de soles fue la inver-
sión pública en carrete-
ras en el último lustro.

7,7%
creció la recaudación del 
Impuesto a  la Renta en 
junio, informó la Sunat.

� AEROLÍNEAS � 
Qatar Airways 
adquiriría parte 
de Latam Airlines
Qatar Airways adquiriría 
hasta el 10% de Latam 
Airlines, vía un aumen-
to de capital por US$613 
millones. Latam citará a 
una junta de accionistas 
que se realizará a más 
tardar en setiembre. 

“El efecto neto 
del ‘brexit’ en el 
crecimiento de 
EE.UU. es muy 
insignifi cante”.

Nigel Chalk
Jefe de la misión de técnicos 
del FMI para EE.UU.
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